BAB V

KESIMPULAN DAN SARAN
5.1. Kesimpulan

Setelah mengamati pengolahan data penjualan pada PT. INCO ;Tbk., yang sedang digunakan saat ini, masih terdapat kendala-kendala yangdapat menghambat kerja seiring dengan meningkatnya jumlah permintaan jumlah nickel dari pelanggan. Maka dibuatlah suatu sistem untuk mengatur data pelanggan dan penjualan nickel yang dan untuk mempermudah perhitungan peramalan penjualan atau forecast yang sebelumnya dilakukan secara manual. Dengan adanya kemudahan dalam melakukan perhitungan anggaran penjualan tersebut, maka dapat diambil beberapa laporan yang nantinya laporan tersebut dapat digunakan untuk penngambilan keputusan selanjutnya.
Ramalan (Forecast) penjualan merupakan proses kegiatan memperkirakan produk yang akan dijual atau pendapatan yang  di dapat pada waktu yang akan datang dalam keadaan tertentu dan dibuat berdasarkan data yang pernah terjadi dan atau akan mungkin terjadi. Teknik pembuatan ramalan penjualan dapat dilakukan secara kualitatif , seperti dengan menggunakan metode penilaian atau pendapat (judgment method). Ramalan yang dibuat secara kuantitatif, umumnya menggunakan metode statistik, tetapi juga dapat  dengan metode khusus seperti  metode analisis industri, analisis lini pokok, analisis pengunaan akhir. Baik metode statistik maupun metode pendapat tidak menjamin  ketepatan rmalan penjualan dengan realisasi. Ramalan penjualan akan mendekati realisasi penjualan, apabila  ramalan penjualan tersebut dapat disusun berdasarkan kontrak jual beli (Sales contract). 

Trend merupakan gerakan lamban berjangka panjang dan cenderung  menuju ke satu arah , menaik atau menurun. Analisa trend yang dapat  dipergunakan seperti metode Least Square (kuadrat terkecil), metode moment dan metode kaudart (garis lengkung). Metode kuadrat terkecil dan metode momen disebut metode trend garis lurus. Dalam analisis trend tidak ada ketentuan jumlah data historis (n) yang di analisis, tetapi semakin banyak jumlah data (n) semakin baik hasil perhitungan analisis.

Pada sistem ini menggunakan beberapa tabel antara lain :

1. Tabel Pelanggan

2. Tabel Items

3. Tabel Jual_Det

4. Tabel Jual_Mast

5. Tabel Login

6. Tabel Forecast

Dari tabel-tabel di atas membangun suatu sistem perhitungan forecast penjualan nickel matte di PT. INCO;Tbk. Hasil dari pengolahan data tersebut akan menghasilkan laporan-laporan, yaitu laporan penjualan per nota dan pelanggan secara keseluruhan, dan hasil perhitungan forecast yang ditampilkan dalam bentuk tabel, grafik, dan perhitungan rumus. Kemudian dari laporan-laporan tersebut akan dijadikan sebagai acuan dalam pengambilan keputusan untuk proses penjualan berikutnya.
5.2. Saran

Sesuai dengan permasalahan di atas, maka dapat diberikan saran-sasran sebagai berikut :

1. Untuk lebih memudahkan dan mempercepat proses perekaman data serta pembacaan data sebaiknya digunakan media penyimpanan yang berkapasitas lumayan besar dan processor berkecepatan tinggi sehingga dapat mengolah data dengan cepat.
2. Dalam sistem pengolahan data penjualan di PT. INCO ;Tbk. ini, informasi yang disajikan mengenai jenis nickel yang diproduksi hanya berupa teks, maka alangkah baiknya disertai dengan bentuk jenis gambar. 

3. Mengingat tugas akhir ini masih jauh dari sempurna, maka diharapkan pada rekan-rekan pembaca yang akan membuat tugas akhir dengan permasalahan yang sama untuk dapat mengembangkan lebih lanjut sehingga dapat mendekati dengan apa yang dinamakan sempurna atau akurat.

5.2. Saran


Sesuai dengan permasalahan di atas, maka dapat diberikab saran-saran sebagai berikut :

1. Untuk lebih memudahkan dan mempercepat proses perekaman data serta pembacaan data sebaikknya digunakan media penyimpananyang berkapasitas lumayan besar dan processor yang berkecepatan tinggi sehingga dapat mengolah data dengan cepat.
2. Dalam sistem pengolahan data penjualan di PT Inco Sorowako ini, informasi yang disajikan mengenai jenis nickel yang diproduksi hanya berupa teks, maka alangkah baikknya disertai dengan benmtuk jenis gambar.

3. Mengingat tugas akhir ini masih jauh dari sempurna, maka diharapkan pada rekan-rekan pembaca yang akan membuat tugas akhir dengan permasalahan yang sama untuk dapat mengembangkan lebihm lanjut sehingga dapat mendekati dengan apa yang dinamakan sempurna atau lebih akurat.
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